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ﬁ'xngel del Rio, poco antes de intervenir en una jornada de formacidn en la Camara de Comercio de Cadiz. :: misui. aémiz

«Hay que conocer muy bien los
mercados para sacar el mayor partido»

Angel del Rio Director de comercio exterior del Banco Sabadell

El directivo esta
convencido del
potencial de Andalucia
y aboga por buscar
nuevos mercados

: E. M.

CADIZ. La necesidad agudiza el in-
genio. El departamento de comer-
cio exteriordel Banco Sabadell para
Andalucia y Extremadura ha visto
aumentar la actividad dado el creci-

miento de la demanda de clientes
para salir fuera.

- ;0ué oportunidades tienen las
empresas gadi en el exterior?
-Lainternacionalizacién de nues-
ras empresas hoy dia es clave. E1
sector agroalimentanio es que el goza
de mayor éxito en el extanjero, pero
hay que buscar nuevos mercado y
opertunidades. El primer paso es
gue el empresario sea consciente
del potendial que tiene, saberlo ven-
der en mercados con poder de cre-
cimiento y gue los organismaos gue

fomentan las exportaciones estén
muy pegados a estos empresarios.
-iPuede ser reconocible fuera el
sello de una provincia?

-Lo que realmente se ve fueraesla
imagen de Espafia. ¥ esa imagen se
estd defendiendo bien por parte de
administraciones y grandes empre-
sas, Las reformas iniciadas por el Go-
bierno estdn haciendo que la ima-
gen del pais se empiece 2 sanear de
cara al exverior.

-¢Qué sector puede despuntar
mds en estos moementos?

-Sin duda el agrealimentaric, Te-
nemos un producto de elevadisi-
ma calidad vy especializacion y es
necesario determinar a qué merca-
do exterior nos debemaos dirigir para
saber donde sacarle mas partido.
Entre el 70% y el B0% de las expor-
taciones andaluzas son ala Unidn
Europea, pero las economias emer-
gentes no se pueden perder de vis-
8, especialmente China.
-¢Cudles som las principales ca-
rencias del empresario andaluz?
-Hay una falta de experiencia sig-
nificariva ¥ unas carencias de idio-
M&s, pero poco a poco el empresa-
rio toma conciencia de que o sale
al eXterior o no continia, nunca
antes como hasta ahora se han vis-
o en esa obligacion. Ante ese mie-
do, buscan alternativas. En el cor-
to plazo los empresarios venden
al exterior, pero eso o @3 interna-
cionalizacion, para ello hay que de-
sarrollar un proceso mas comple-
jo, &5 casi un filosofia.



