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Sabadell refuerza
su banca privada

ESTRATEGIA/ Articula una nueva division que presta servicio
integral y especializado a los inversores institucionales.

Ana Anton. Madrid

En un momento de convul-
sion en los mercados v rees-
tructuracion del sistema fi-
nanciero espaiol, la banca
busca formulas para salir ade-
lante o reforzar su negocio.

Aprovechando las oportu-
nidades que surgen en perio-
dos de crisis, Banco Sabadell
acaba de estrenar una nueva
division que prestara servi-
cios especificos a clientes ins-
titucionales.

Lanueva direccion, que de-
pende directamente de la uni-
dad de banea privada del ban-
co, estara liderada por David
Laseras, hasta ahora respon-
sable de la division de key
clients o family office de la en-
tidad.

Juan Morifiigo, director
general de Sabadell Banco
Privado, explica que la nueva
direccion ya cuenta con 1.940
clientes, de los que mas de la
mitad (1.074) estan regulados
por la CNMV, como fondos
de inversion, sociedades de
valores, sicav, Esis o Eafis, en-
tre otros. Ademas, cuenta con
cerca de 900 clientes del sec-
tor bancario y asegurador.

En total, la nueva division,
que comenzo a articularse en
el primer trimestre de este
afio, administra un patrimo-
nio de 13.500 millones de eu-
TOS.

Objetivos ambiciosos
La entidad que preside Josep
Oliu ha fijado objetivos de
crecimiento ambiciosos para
esta nueva unidad. Prevén re-
gistrar un crecimiento de mas
de dos digitos a lo largo de
2011 tanto en numero de
clientes como en activos bajo
gestion. “Esperamos captar
200 nuevos clientes y alrede-
dor de 1.500 millones, unas
muy cifras abultadas tal y co-
mo estd el mercado”, sefiala el
directivo.

La clave del éxito de la nue-
va direccion de clientes insti-
tucionales radicara, segiin

Juan Morifigo, director general de Sabadell Banca Privada.

Morifigo, es la prestacion de
un servicio integral. “Los ins-
titucionales recibiran un ser-
vicio especializado global e
interrelacionado que combi-
na back office, asi como de te-
soreria, custodia y liquidacion
de valores. Todo ello, acom-
panado por propuestas de
productos bancarios e inver-
siones acordes a su perfil. Co-
ordinar toda la potencia co-
mercial del banco genera una
sinergias brutales”, indica
Morifigo.

Actualmente, la division
cuenta con 10 directores insti-
tucionales, cuya responsabili-
dad es coordinar la actividad
comercial de cada cliente y a
los interlocutores que le pres-
tan servicio dentro de la enti-
dad. Prevén incorporar hasta
tres nuevos banqueros los
proximos meses.

Morifiigo considera que
existe un gran nicho de mer-
cado en el negocio de inverso-
res cualificados. “En Espana,
mas de 13.000 entidades es-
tan supervisadas por Banco
de Espaiia, la CNVM o la Di-
reccion General de Seguros, y
todos ellos son nuestros po-
tenciales clientes.

Crecimiento
y consolidacion
en el mercado

Sabadell Banca Privada,
gestiona alrededor de 13.000
millones de euros, un
volumen que le convierte

en la quinta mayor firma de
Espafia de banca privada,
tras Santander, BBVA, La
Caixa y Bankinter.

Afinales de 2010, la entidad
adquirié la division
patrimonial de Guipuzcoano,
en una operacion que

le aport6 1.000 millones

de euros en activos.

En cuanto a la captacion de
clientes, el ejecutivo explica
que la capilaridad de su red
comercial es una gran baza.
Por regiones, indica que Cata-
luna, la Comunidad de Ma-
drid y Pais Vasco son priorita-
rias. Por otro lado, Moriiiigo
sefiala que en el actual mo-
mento de reestructuracion fi-
nanciera, existen oportunida-
des de captacion de clientela
entre las cajas de ahorros.




